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= ,Made in Gerniany“:
Deutsche Medizintechnik
ist im Ausland gefragt.

= Exportverband tagt
in Oberderdingen und
wiinscht sich mehr Gehor.

RAMONA DEEG | DRERDERDINGEN

ndere Lander, andere Sit-
ten” - eine Redensart, die
JA sich insbesondere Export-

interessierte Firmen zu Herzen '@

nehmen sollten. So sieht das zu-

mindest die German Healthcare =

Expott Group (GHE), ein Zusam--

menschluss aus 51 Firmen, die
rund 80 Prozent des deutschen
Medizintechnik-Exportvolumens

abdecken. Mehrmals jahrlich tref-
fen sich die Mitglieder, um Erfah-
rungen und Marktbeobachtungen
auszutauschien. Heute findet die
Verbandstagung in Oberderdin-
gen statt. Dort ist die Firma Kigel
beheimatet, die durch ihren Medi-
zintechnik-Bereich GHE-Mitglied
ist. .Die GHE ist eine interessante
Plattform™, so Geschiftsfithrer
Mathias Kbgel, ,vor allem die per-
sonlichen Kontakte und kurzen
Dienstwege erleichtern das Tages-

,geschift”, Gemeinsame Messeauf-
tritte, wie bei der Medica in Diis-
seldorf oder auf der Africa Health,
seien insbesondere fiir kleine und
mittelstindische  Unternehmen
hilfreich.

Die Landessprache heherrscheﬁ

Gerade diese kleinen und mittle-
ren Unternehmen sollten sich
dem Ausland nicht verschliefien,

Medizintechnik findet im Ausland regen Absatz,

so Fichtner. Denn: » Made in Ger-

many* ist gefragt.” Doch bevor
sich eine Firma erfolgreich auf ei-
nem ausldndischen Markt platzie-
ren kann, kénnen Jahre vergehen.

‘.Man braucht langen Atem®, so

der - GHE-Verbandsvorsitzénde
Markus Braun. Auf der einen Seite
miisse eine Firma das Land und
die Gepflogenheiten genau ken-
nenlernen, zum anderen miissten
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interne Strukturen an den Export
angepasst werden. Eine Firma be-
nétigt Mitarbeiter, die die entspre-
chenden Landessprachen spre-
chen und befeit sind, in diesem
Land zu. arbeiten. Hinzu kommt
einiges an zunichst unbekannter
Biirokratie, wie beispielsweise die
Abwicklung mit dem Zoll.
Auflerdem sind sich die GHE-
Vertreter einig, dass das Exportge-

* dem: ,Wettbewerber,

schift auch dazu fithrt, dass die
Produkte in Deutschland noch
besser werden. ,Wir bewegen uns
hier schon auf einem sehr hohen
Niveau und haben eine hochtech-
nologische .Gesundheitsvorsorge®,
so Fichter. Dennoch lasse interna-

tionale Arbeit auch Riickschliisse

auf den heimischen Markt zu. Zu-
die man
heute auf dem Exportmarkt trifft,
sind morgen in Deutschland zu
gange.” e :

. 9
.Du musst die Linder
lieben, in die Du
reinverkaufen mochtest.”

Erhard Fichter,
Zweiter Vorsitzender GHE

Uberhaupt spiele die Medizin-
technik in Deutschland eine im-
mer grofiere Rolle, so die GHE-
Vertreter, ,Unsere Branche wurde
von der Krise nicht so hart getrof-
fen, wie die Automobilbauer”, er-
klért Fichtner, .die Medizintech-
nik gilt als ziemlich Krisen resis-
tent.” Einen Wunsch hat die GHE
dennoch; der Vetband will mehr
Gehér finden. ,Uns soll auch mal
die Kanzlerin begleiten und niéht
immer nur ein Staatssekretir.”

- Langer Atem steht vor Exporterfolg

GHE-Verband

Seit 1991 {damals ,Deutsche
Export Interessengemeinschaft
Pharma, Labor, Dental und Me-

- dizintechnik”) haben sich in der

heutigen ,German Healthcare
Export Group” (kurz GHE) 51
Unternehmen aus der Medi-

_ zintechnik zusammengeschlos-

sen, um den Erfahrungsaus-

tausch im Export-Geschift zu

* fordern. AuBerdem pflegt die
- GHE Kontakte zu Ministerien

.

und Institutionen, Insgesamt
reprasentiert die GHE rund -+~
80 Prozent des deutschen
Exportvolumens im Medizin- -
bereich. Dreimal jghrlich fin-
den Sitzungen mit aktuellem
Themenschwerpunkt und
spezifischem Linderbezug
statt. Beim heutigen Treffen
in Oberderdingen gehtes
speziell um den Export nach
Indien. Dabei berichten Firmen, .
die dort vertreten sind, worauf

“interessierte Firmen achten

missen und welche Fettnapf-
chen es zu vermeiden gilt. Der
Vorstand und der Beirat der
CHE arbeiten ehrenamtlich.

Bei groRen Messen gibt es

eine Standgemeinschaft. de




